





Immobilien
kann man so sehen ...
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...oder man kann sie

so sehen ...

Der Erfolg einer Immobilieninvestition hiingt von mehr ab
als von der Lage und dem duferen Erscheinungsbild.

In Partnerschaft mit einem externen, speziell auf Single-Family-Offices

ausgerichteten Partner, welcher sich iiber Jahre am Immobilienmarkt

etabliert hat, konnen durch ein ganzheitliches Immobilien-Management

Risiken minimiert und die Performance gesteigert werden.




ity ||

Single-Family-Offices konnen von der Erfahrung und der

Marktprisenz eines externen etablierten Immobilien-Family-Office

in vielen Bereichen profitieren

o1 Investmentstrategie

Die langjihrige praktische Umsetzung

und Erfiillung unterschiedlichster Anlage-
strategien iiber alle Asset-Klassen, Volumina,
Mirkte und Renditebereiche hinweg erhoht
die Objektivitit und Umsetzbarkeit jeder
Portfoliostrategie.
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02 Akquise

Ein hoher Bekanntheitsgrad im Investmentmarkt,
erfolgreich umgesetzte Marketing-Strategien und ein
breites Netzwerk an Direktzugingen zu den relevanten
Marktteilnehmern der Branche sind die Grundlage fiir
eine hohe Marktdurchdringung, eine Sicherung von Off-
Market-Chancen und fiir das Erreichen der Anlageziele.

03 Transaktion

Verhandlungsroutine, Know-how
und eingespielte Prozesse mit den
einschligigsten Marktteilnehmern
fiihren zu einer nachhaltig planbaren
und besseren Performance sowie zu

Transaktionssicherheit.

04 Finanzierung

Eine hauseigene Finanzierungsabteilung mit

personlichen Zugingen zu den relevantesten Finan-

zierungsinstituten und -dienstleistern der Branche

sowie eine umfangreiche Erfahrung mit unterschied-

lichen Finanzierungsstrukturen bieten zusitzliche

Performance-Treiber in jedem Investment.




Erfolgsfaktoren
eines Partnermodells
Vorteile und Mehrwerte fiir ein
Single-Family-Office in der Zusammenarbeit
mit einem externen Immobilien-Family-Olffice

Eigene Entlastung:
Reduzierung des Managementaufwands auf Seiten des Single-Family-Office
durch dauerhafte Ubertragung der Aufgaben an Partner

Kriterien, die ein externes Immobilien-Family-Office
fiir ein Single-Family-Office erfiillen sollte Fokussierung:

Konzentration auf wesentliche Entscheidungen

Privatsphiire & Anonymitiit:

Personlichkeit & Privatsphéire: Schutz des eigenen Namens u. a. durch White-Label-Auftritt

Klein- oder mittelstindisches Unternehmen zur Sicherung der Privatsphéire

Sicherheil & Performance:

Professionelles und erfahrenes Management der Immobilien auf institutionellem

und der individuellen, mafgeschneiderten Betreuung

Hoher Prozessstandard: Niveau reduziert die Investmentrisiken und steigert die Performance

Transparente Betriebsprozesse auf hohem Niveau unter Einsatz

modernster IT-Losungen

Geschwindigkeit & Verfiigbarkeit:
Die eingespielte Organisation fiir das Investment- und Asset-Management
steht direkt, passgenau und uneingeschrinkt zur Verfiigung

Institutioneller Standard:

Brancheniibliche Investment- und Asset-Management-Standards
auf institutionellem Niveau

Flexibilitit:

Flexible und individuelle Gestaltung der Organisation und der Teams
bei Verdnderung der Investitionsstrategie, ohne Auswirkungen auf die
eigene Organisation und Personalstruktur

Unabhiingigkeit & Objektivitiit:

Unabhingig, inhabergefiihrt und keine Kontrolle durch andere

Single-Family-Offices im Gesellschafterkreis

Struktur & Kosten:
Reduzierung der eigenen Organisation, bei gleichzeitiger
leistungsabhiingiger Vergiitung des Immobilien-Family-Office

Track-Record & Reputation:
Umfangreicher Track-Record, gute Referenzen und Erfahrung
in der Betreuung von Single-Family-Offices
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»Das perfekte
Zusammenspiel zweier Profis
ist deutlich mehr als die Summe
ihrer Einzelleistungen”

DERECO

www.dereco.de
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